
Гайд по запуску бизнеса с 
призовыми автоматами

Гайд описывает бизнес с призовыми автоматами как 
прибыльное направление с низкими стартовыми 

вложениями, высокой вовлечённостью аудитории и 
возможностью лёгкого масштабирования.



Низкие стартовые вложения (по сравнению с другими бизнесами).

Высокая вовлеченность аудитории.

Бизнес с призовыми 
автоматами

Бизнес с призовыми автоматами — это увлекательное и прибыльное направление, особенно в сфере 
развлечений и ритейла. Призовые автоматы привлекают внимание детей и взрослых, создают 
дополнительный поток клиентов и могут быть эффективно интегрированы в различные точки 

присутствия: торговые центры, парки, фуд
• корт, детские площадки, выставки и т.д.

Возможность легко масштабироваться.
Устойчивый спрос в любой сезон.



Подготовьте документы: паспорт, заявление, 
копии документов.

Выберите систему налогообложения: УСН 
(единый налог на вмененный доход)

Получите ИНН и ОГРНИП.

Для начинающих предпринимателей
рекомендуется зарегистрировать ИП с

системой налогообложения 6% УСН. Это
упрощает налоговые и бухгалтерские процессы, 
так как не требуется отчитываться за расходы

и вывод наличных денег.

Если вы не хотите делать это
самостоятельно, мы можем сделать

регистрацию за вас, требуя только
подтверждение личности в банке.

2. Регистрация бизнеса и 
юридические аспекты



3. Выбор локаций для 
установки автоматов

Высокий трафик публики.
Доступность для детей и родителей.

Возможность установки в безопасной зоне.
Доступ к электричеству.

Торговые центры (особенно у входов, 
фудкортов).
Детские площадки и парки.
Развлекательные центры и кинотеатры.

Дома культуры и спорта.
Выставки и ярмарки (рынки).
Продуктовые сети.

Взаимодействуйте с арендодателем:
• Предложите % от выручки.
• Уточните условия аренды места.
• Убедитесь, что место соответствует требованиям безопасности и
доступности.



Расчеты и стартовые вложения
Расчеты и стартовые вложения
Вложение в призовой автомат "Кран - машина" может быть выгодным предприятием, если
рассмотреть его финансовые показатели. Давайте разберем детали.
Исходные данные:
Стоимость автомата: 120 000 рублей
Стоимость игры: 25 рублей
Проходимость: 20 000 человек в день
Вероятность участия: около 0,25% от проходимости
Количество игроков: 50 человек/день
Количество повторных игр: 80% игроков играют дважды
Итоговое количество игр в день: 90 игр
Итоговое количество игр в месяц: 2700 игр
Доход:
Ежедневный доход: 90 игр × 25 рублей = 2 250 рублей
Ежемесячный доход: 2 250 рублей × 30 дней = 67 500 рублей
Расходы:
Составляем полный список всех затрат:
1.Аренда места: 15 000 рублей
2.Электроэнергия: 60 рублей в день × 30 дней = 1 800 рублей
3.Призы: 7 000 рублей
Итого затрат в месяц: 15 000 + 1 800 + 7 000 = 23 800 рублей
Прибыль:
Теперь вычисляем ежемесячную прибыль:
Прибыль = Ежемесячный доход - Ежемесячные затраты
67 500 - 23 800 = 43 700 рублей
Окупаемость:
Это значит, что в течение примерно 2,74 месяцев автомат окупит свои затраты.
Потенциал увеличения дохода:
Также стоит отметить, что внедрение терминала для оплаты картами или замена призов на
трендовые игрушки может увеличить прибыль еще на 30%, что последовательно снизит
срок окупаемости.

Совет: Начните с одного-двух автоматов, чтобы протестировать модель.



Наценка и рентабельность

Наценка на игрушки: 200–300. Средний оборот одного автомата: 90 игр в день. 
Средняя прибыль: 43700 руб./мес. (В ТЦ Гиганты могут зарабатывать больше).

Финансовые рекомендации

- Ведите учет доходов и расходов с помощью таблицы
- Пользуйтесь сервисом телеметрии от компании VENDGAME
- Планируйте пополнение запасов призов и техническое обслуживание заранее и 
регулярно. Выручка очень сильно зависит от частоты обслуживания автомата.



Выбор призов

Игрушки (мягкие, плюшевые, роботы, машинки).Не используйте игрушки с русскими
товарными знаками (Чебурашка, Маша и медведь и т.д.), так как это грозит штрафами.
Техника (Часы, телефоны, зарядные станции).
Брелки.

Регулярно проверяйте запасы, учитывая, что срок доставки может быть до двух недель.
Пользуйтесь сервисом телеметрии от компании VENDGAME.

Управление запасами

Обслуживание оборудования

Регулярная чистка и техническое обслуживание.
Замена изношенных деталей, диагностика с помощью обучающих материалов от VENDGAME.
Обновление программного обеспечения, если стоит плата управления VENDGAME.



Стратегии маркетинга

Обмен игрушек маленькие на большие очень хорошо влияет на
повторные покупки в автомате. 
Качественные и большие игрушки увеличивают спрос, а яркий
дизайн наклеек и подсветка привлекают больше внимания к
автомату.
Создание соцсетей (Instagram, ВКонтакте, Telegram). 
Публикация видео с автоматами в действии и фото с призами и
обменами игрушек.

Акции и промо:
• Каждая 6 игра в подарок
• Накопление бонусов на банковской карте клиента на
терминале оплаты картой
• День беспроигрышных игр.



Оценка рисков и пути их минимизации
Основные риски
- Низкий трафик в выбранной локации.
- Кражи или повреждения оборудования.
- Недостаток призов.
- Сложности с обслуживанием.

Как минимизировать риски
- Тестируйте локацию перед установкой путем просчета реального клиенто-потока
- Устанавливайте камеры наблюдения.
- Используйте надежных поставщиков и производителей.
- Заключайте договоры с арендодателями.
- Регулярно проверяйте запасы и оборудование.
- Покупайте автомат с продуманной системой защиты(усиленные замки, металлические тумбы, толстое стекло)
- Установите систему телеметрии и получайте оповещения в телеграмм о каждой неисправности, в том числе
наклонах автомата.

Рекомендации:
- Начните с одного автомата и одного места.
- Развивайтесь постепенно: добавляйте автоматы, меняйте локации, расширяйте ассортимент.
- Чтобы почувствовать реальную прибыль, рекомендовано установить не менее 10 автоматов.
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